
     
 

 

Ihre Aufgaben 

• Unterstützung des Teamleaders of Sales Compound der 
DACH-Region in allen operativen Belangen des Compound-
Geschäftes (B2B) 

• Kundenbetreuung in der DACH-Region in enger 
Abstimmung mit dem Vorgesetzten sowie Möglichkeit der 
Übernahme und Betreuung von Kunden aus dem deutschen 
Lebensmitteleinzelhandel 

• Aktives Account Management 

• Betreuung des bestehenden Kundenstamms 

• Analyse, Evaluierung und Optimierung von Kunden und 
Marktpotentialen 

• Kontinuierlicher Ausbau des Kunden- und Produktportfolios 
sowie der strategischen Entwicklung bestehender und neuer 
Märkte 

• Kommunikation und Zusammenarbeit mit internen 
Schnittstellen (Produktentwicklung, Einkauf, Produktion und 
Qualitätsmanagement) 

• Mitwirkung bei der Umsetzung der strategischen 
Unternehmens- und Bereichsziele 

• Betreuung und Abwicklung von strategischen 
Kundenprojekten 

• Reklamationsmanagement 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Jetzt bewerben! 

Sales Manager Compounds (m/w/d) 

Die AUSTRIA JUICE Group, ein Joint-Venture der AGRANA 

Beteiligungs-AG und der Raiffeisen Ware Austria AG, zählt zu 

den wichtigsten globalen Playern am Lebensmittel- und 

Getränkemarkt und beschäftigt rund 1.000 Mitarbeiter an 

weltweiten Produktionsstandorten.  

 

Als ein führendes Unternehmen der Branche, zeichnet sich die 

AUSTRIA JUICE Group seit Jahrzehnten durch ihre Expertise 

bei der Entwicklung innovativer Getränkekonzepte sowie 

qualitativ hochwertiger Food & Beverage Ingredients aus.  

  

Nadia TALASINOS 
Director of HR 

AUSTRIA JUICE GmbH  
Kröllendorf 45 I 3365 Allhartsberg | Österreich 
Tel.-Nr.: +43 1 2113712854 
www.austriajuice.com 
 
 

Ihr Profil 

• Abgeschlossene facheinschlägige Berufsausbildung oder 
abgeschlossenes Studium (Uni oder FH)  

• 1-2 Jahre Berufserfahrung, vorzugsweise im Bereich der 
Nahrungsmittelindustrie. Gerne berücksichtigen wir auch 
junge oder branchenfremde Kandidaten bei entsprechender 
Eignung. 

• Passion und Interesse für Lebensmittel und Getränke 

• Ausgezeichnetes Auftreten, Kundenorientierung und 
interkulturelle Fähigkeiten 

• Unternehmerisches Denken und gutes Zahlengefühl 

• Ausgezeichnete Kommunikationsfähigkeiten 

• Hohe Eigeninitiative sowie Hands-on-Mentalität 

• Proaktive und ergebnisorientierte Arbeitsweise 

• Reisebereitschaft (30-40% in der DACH-Region) 

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse, weitere 
Sprachkenntnisse von Vorteil 

• Sehr gute MS-Office Kenntnisse 

 

Unser Angebot 

• Im Rahmen einer umfassenden Einschulung lernen Sie das Sales-Geschäft in einem international tätigen Unternehmen kennen 
und werden selbst zum Vertriebsprofi  

• Ausgesprochen kollegiales Team und ausgezeichnetes Betriebsklima  

• Tiefe Verwurzelung unseres Unternehmens in Österreich, eingebettet in ein stabiles, internationales Konzernumfeld mit 
vielfältigen Perspektiven und Weiterbildungsmöglichkeiten  

• Benefits: Home-Office, flexible Arbeitszeiten, Firmenfahrzeug, i-Phone als Diensthandy, finanzielle Stützung des Mittagessens 
durch Arbeitgeber, Mitarbeitervergünstigungen, Obstkorb, u.v.m. 
 

Für unser Sales Team suchen wir eine motivierte Persönlichkeit zum sofortigen Eintritt als Vollzeitkraft am Standort Kröllendorf 

(Allhartsberg, NÖ) bzw. optional in Deutschland: 

 

 

https://agrana.wd3.myworkdayjobs.com/de-DE/Careers/job/Kroellendorf-AT/Junior-Sales-Manager-Compounds--m-f-d-_R-002655-3
http://www.austriajuice.com/

